
Utilisations: Recruter, évaluer, sélectionner, 
et développer les forces de vente.

Population: Commerciaux, vendeurs.

Les compétences mesurées :

Compétences Pro Vente 

DIMENSION PROFESSIONNELLE
    Analysy e / syynthèse
    Gestion du stress

DIMENSION RELATIONNELLE

DIMENSION PERSONNELLE

    Maitrise de soi
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